
Nicht jedes Unternehmen hat die gleichen finanziellen Anforderungen seine 
Drucker zu beschaffen. Im Folgenden werden zwei MPS Angebote vorge-
stellt, die zum Erwerb von Druckern ausgewählt werden können. Die Über-
sicht soll Ihnen dabei helfen, das für Sie passende MPS Konzept zu finden.

Gerne beraten wir Sie umfassend zum Thema Brother MPS und  
stellen Kontakt zu einem unserer Vertriebspartner her.
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MPS Basic MPS Professional

Automatische Verbrauchsmateriallieferung check check

Verbrauchsmaterialtracking check check

Vertragslaufzeit in Jahren 3 – 5 (keine Verlängerung möglich) 3 – 5 (keine Verlängerung möglich)

Abrechnungszyklus halbjährlich viertel- oder halbjährlich

Was wird unterjährig abgerechnet? gedruckte Seiten Inklusivvolumen

Abrechnungsbasis gedruckte Seite (Klick) gedruckte Seite (Klick)

Inklusivvolumen Times check

Was wird nach 12 Monaten abgerechnet? gedruckte Seiten Inklusivvolumen und Mehrseiten

Abrechnung vor- oder nachgelagert nachgelagert nachgelagert

Serviceverantwortung Brother Brother

Gerätefinanzierung inklusive check Times

Leasingvertrag mit Bank check Times

Servicevertrag mit Brother check check

Reaktionszeit 8 Std. optional check check

Automatischer Servicecall check check

Zählerstandübermittlung notwendig check check

Klickpreis abhängig vom Inklusivvolumen Times check

Ihre Kundenvorteile •  Durch Leasing lassen sich hohe  
Anschaffungskosten vermeiden.

•  Festgelegte Raten und Laufzeiten  
bieten Planungssicherheit.

•  Laufzeit, Zahlungsverlauf sowie  
Zahlungsweise können kundenindividuell  
und flexibel angepasst werden.

•  Pay as you go – Sie zahlen nur für Seiten,  
die Sie drucken. Geeignet für Kunden, die 
das Nutzungsvolumen nicht vorhersagen 
können oder stark schwankende Druck- 
volumen haben.

•  Umgehen Sie durch den Kauf des  
Geräts langfristige Finanzierungskosten.

•  Attraktive Seitenpreise durch ein vorab  
vereinbartes Inklusiv-Druckvolumen.

•  Vorhersehbare Druckernutzungsabrech-
nung. Ideal, wenn Sie Ihr Druckvolumen 
genau kennen und keine Saisonalität in Ihren 
Druckausgaben haben.

•  Servicekosten können in den Klickkosten  
für Mindestvolumen Vereinbarungen einbe-
zogen werden. Dies kann dazu beitragen, 
die Upfrontkosten zu reduzieren, indem die 
gesamten Servicekosten auf die gedruckten 
Seiten verteilt werden.

Drucker finanzieren  
wie Sie es möchten
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Kontaktieren Sie uns ganz bequem unter 

mps@brother.de


