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Définition :  
Vous souhaitez créer une ou plusieurs propositions commerciales pour votre client ? 

Ce document se propose de vous accompagner étape par étape dans la création d’une 

proposition commerciale.  

Préambule - Conditions à remplir afin de créer une proposition : 
 

 Être revendeur Brother MPS  

 Avoir un compte Revendeur sur Brother Online 

 

Etape 1 - Description de la proposition : 
 

1) Rendez-vous sur votre portail Revendeur Brother Online.  
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2) Depuis votre tableau de bord, cliquez sur « Créer une proposition »  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

OU depuis le menu déroulant cliquez sur « Créer une proposition ». 

Vous pouvez aussi accéder à la création de proposition via l’onglet « Contrats », en cliquant 

sur « Créer une proposition ».  

Une fois avoir cliqué sur « Créer une proposition », vous serez redirigé vers les étapes de 

création d’une proposition. 

3) Choisissez les conditions d’engagement de votre proposition :  

• Paiement selon la consommation réelle de pages : payez uniquement pour les pages 

imprimées (sans engagement d’utilisation) 

Ou 

• Engagement sur un volume minimum de pages : payez le même montant chaque 

trimestre en fonction d’un nombre fixe de pages (pages supplémentaires facturées 

par page/de façon trimestrielle) 
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4) Renseignez le nom de votre proposition ainsi que la référence de votre projet puis 

cliquez sur « suivant ». 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Attention : veillez à bien renseigner les informations demandées, dans le cas 

contraire, un message d’erreur apparaitra : 

 

Etape 2 - Informations du client : 
 

1) Sélectionnez un client existant ou créez un nouveau client   
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a) Créez un nouveau client  

 

➢ Renseignez les informations de votre nouveau client et cliquez sur « Suivant ». 

 

 

Puis, renseignez les informations du contact puis cliquez sur le bouton « Suivant » : 
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b) Sélectionnez un client déjà existant puis cliquez sur « Suivant ». 

 

 

2) Sélectionnez les termes et les conditions d’engagement de la proposition 
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Etape 3 - Termes et conditions : 
 

 

A cette étape il est encore possible de modifier les conditions d’engagement.  
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Veuillez choisir la durée de votre contrat ainsi que la fréquence de facturation. 

Si vous choisissez « l’engagement sur un volume minimum de pages » vous aurez la 

possibilité de choisir au niveau du pack service : « Paiement au démarrage du contrat » ou  

« Inclus dans le coût à la page ». 

Une fois les Termes et conditions du contrat sélectionnés cliquez sur « Suivant ». 
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Etape 4 - Ajouter des produits à la proposition : 
 

1) Rechercher des produits 

Vous pouvez rechercher vos produits directement via la barre de recherche, pour affiner vos 

recherches, n’hésitez pas à utiliser les filtres d’affichage disponible à gauche de l’écran. 
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2) Ajouter des produits à la proposition 

 

➢ Cliquez sur le bouton « Ajouter » à droite de chaque produit. 

➢ Cliquez sur « Ajouter », un encadré vous permettant de modifier la quantité de 

produits souhaitée ainsi que la marge que vous souhaitez appliquer s’affiche. Vous 

pouvez également proposer une installation de la part de Brother ou faire vous-même 

l’installation de(s la) machine(s).  

➢ Renseignez les informations tarifaires de chaque ligne de gauche à droite. 

➢ Cliquez sur « Ajouter à la proposition » une fois toutes les options sélectionnées 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

➢ Après avoir ajouté tous les produits souhaités à votre proposition, cliquez sur 

« Cliquez ici pour continuer » :  

 

 

 

Ou 

➢ Cliquez sur « Suivant » tout en bas de la page :  
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Etape 5 - Calculer le coût page : 
 

L'onglet "Coût à la page" calcule un coût à la page pour chacun des modèles sélectionnés 

dans l’offre. 

Les coûts à la page sont différents pour les références couleur et les références mono. 

➢ Renseignez les taux de couverture 

➢ Cliquez sur « Suivant » pour calculer le coût page préconisé pour la proposition. 

 

Les informations suivantes sont modifiables : 

➢ Taux de couverture (%) : vous pouvez paramétrer un taux de couverture pour la 

fonction mono et la fonction couleur d’une machine. En changeant le Taux de 

couverture, le coût à la page sera automatiquement recalculé. 

Pour information, le taux de couverture par défaut est défini à 5% en noir et à 20% en 

couleur (ce sont les valeurs minimums à renseigner). 

Si une valeur saisie est inférieure à la valeur définit par défaut, le message d’erreur 

suivant s’affichera sur votre écran : 

 
Une fois que le taux de couverture valide aura été renseigné, le coût à la page sera 

calculé automatiquement. 

 

➢ Volume estimé de pages : Le volume estimé de pages vous permettra de connaître, 

sur la totalité de durée du contrat, le coût global estimé que nous facturerons à votre 

client et ainsi vos marges. Ce dernier sera visible à l’étape suivante « récapitulatif du 

contrat ». 
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Le coût page avec la marge appliquée s’affiche à droite de l’écran, si celui-ci vous convient 

cliquez sur « Suivant ». Dans le cas contraire, recalculez-le en modifiant vos marges.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Etape 6 - Visualiser le récapitulatif de la proposition : 
 

Ce récapitulatif vous offre une vue sur les informations générales de la proposition, les 

informations sur le(s) produit(s) sélectionné(s) ainsi que sur les coûts page. 

➢ Cliquez sur « Sauvegarder la proposition » pour l’enregistrer en Brouillon et revenir 

dessus plus tard 

➢ Cliquez sur « Imprimer la version revendeur » pour imprimer la proposition 

commerciale avec les informations revendeur (marge, etc.) 

➢ Cliquez sur « Téléchargez la version client » pour disposer d’un document 

« proposition commerciale » à destination de votre client 

➢  

Information importante : La version client correspond au devis que vous pouvez présenter 

à votre client. 
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Vous avez formulé à votre client une proposition commerciale et ce dernier l’a validé ? Il 

vous faut donc valider votre proposition commerciale en contrat Brother MPS. 

Consultez le guide Valider une proposition commerciale en contrat Brother MPS pour 

finaliser la mise en place du contrat avec votre client. 



 

14 
 

 

BROTHER FRANCE S.A.S.  
Parc des Reflets - Paris Nord 2  

165 , avenue du Bois de la Pie - BP 46061  

95913   ROISSY CDG CEDEX 

www.brother.fr 


